


Jag kopte alla flaskor fér 250 kronor styck och i samlingen fanns en del skrap,
men ocksa en del premier cru-viner. Det gjorde att jag upptéackte vin pa ett
helt nytt satt.

Hur borjade det for Winefinder?

— 2005 testades Winefinder som ett hobbyprojekt. Aret efter togs kapital
in och vi hade da cirka 200 medlemmar som betalade medlemsavgiften pa 2
500 kronor och investerade i vin for i snitt 100 000 kronor. Det var privatper-
soner som kopte vin istallet for att kopa aktier. Vi sdlde sedan vinerna at dem
och de fick god avkastning. Férra aret séldes 2004:orna fran Bordeaux och
avkastningen blev i snitt 24 %. 2005:0rna som vi salt i &r gav i snitt 20 %.

1 ar ar forsta dret som Winefinder har verkat som ett foretag fullt ut. Man
var det forsta féretaget i Sverige som fick tillstand for distansférsaljning till
privatpersoner i mitten av oktober 2007 och fick stor uppméarksamhet i
media i vintras. Idag finns fokus fortfarande kvar pa investeringar, men man
jobbar framforallt med Winefinders eget sortiment och de vinlador som
medlemmarna kan prenumerera pa.

Hur funkar det att bestilla via natet?

— Hemsidan fungerar som vilken webshop som helst. Man kan fa leverans
av bestdllda viner tvd ganger i manaden eller prenumerera pd en ldda besta-
ende av tolv flaskor. Vi ansvarar fér hela kedjan och betalar in alkoholskatt
och moms. Alderskontroll gérs forst av den ansokande medlemmen mot Pos-
tens adressregister. Var leverantér kontrollerar sedan att det ar samma
person som tar emot leveransen.

Sa att lata en ung son eller dotter ta emot vinerna funkar inte?

— Nej, det ar riktigt.

Kan medlemmarna komma med 6nskemal om viner?

— Ja, vi ar vinmaklare och just nu haller jag pd med en bestéllning pa 15
argangar av Chateau Musar. Det kan vara bokigt, men det dr en kul utmaning
att forsoka fa fatt pa det kunden vill ha.

Vad tjainar medlemmarna pa att handla hos er istillet for att ga till Sys-
tembolaget?

— I snitt tjanar varje medlem 7 500 kronor om aret genom att handla viner
till lagre priser, vara med pa rabatterade arrangemang och kopa investe-
ringsvin for minimibeloppet 50 000 kronor. Men de tjanar ocksa pé att de
slipper gé till butikerna och koa fér spannande nyheter. Var malgrupp ar folk
som gdrna unnar sig goda viner, men som samtidigt vill ha tid till annat dn
att ta sig till Systembolaget.

Och vad tjanar ni pengar pa?

— Medlemsavgifterna, ett visst procentuellt paslag och en kommission om
5% nir vi sdljer medlemmars viner. Vi &r medlemmar i London International
Vintners Exchange vilket gor att vi dagligen kommer i kontakt med kopare
och siljare av kvalitetsviner.

For en vinilskare maste det vara svart att silja allt det goda som man har
kopt in?
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WineFinders lager i Bordeaux.

— Ja, valdigt manga medlemmars investeringar gor att de dricker gratis
— de saljer inte allt. Vi har nog bara en medlem som enbart kdper och séljer
vin som ren investering.

Hur ser framtiden for Winefinder ut?

— Vi kommer att erbjuda allt fler svaratkomliga viner till bra priser. Vi
jobbar ocksa pé att fa in annu fler medlemmar och vdxa i Sverige — det ar
hégsta prioritet dn sé ldnge. Vi arrangerar provningar och arrangemang pa
féretag och forsoker hitta de som har stort vinintresse. Vi dr dn sa ldnge stora
i Skdne och satsar nu bland annat pa Stockholmsregionen dar efterfragan pa
en sadan har tjanst ar stor.

Overhuvudtaget anser Ole Nielsen att framtiden for kvalitetsviner ar span-
nande.

— Viblir fler och fler méanniskor, fler och fler nyrika, samtidigt som utbudet
minskar genom bland annat mer selektiva skordar. Det finns inte mycket vin
kvar hos negocianterna langre — sd intresset fér den hér typen av viner
kommer bara att oka.




